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Upoznajte 13 novih poduzeéa za financijske tehnologije kojima ée PwC-ov
program Startup Collider pomoé¢i da se probiju na globalno trziste

e PwC-ov Startup Collider pruza zna¢ajnu pomo¢ novim poduze¢ima u Europi i potice
inovacije diljem regije srednje i isto¢ne Europe
e Medu 13 odabranih tvrtki je i hrvatski DotMetrics

VarSava, sijeéanj 2017. — Nakon cetiri mjeseca traZzenja, PwC u regiji srednje i isto¢ne Europe (PwC
CEE) odabrao je 13 novih poduzeéa za financijske tehnologije kojima ¢e pomo¢i u ubrzanju poslovanja
svojim programom Startup Collider. Startup Collider nova je inicijativa za osnaZivanje i promicanje novih
poduzeéa u srednjoj i isto¢noj Europi, a u prvoj skupini sudionika usredotocena je na nova poduzeca s
rjeSenjima za sektor financijskih usluga. PwC nudi novim poduze¢ima dijeljeni prostor za rad, smjeStaj
tijekom programa za ubrzanje poslovanja, visokokvalificirane mentore i precac do trzista.

Financijske tehnologije izvana preoblikuju sektor financijskih usluga. Taj dinami¢ni segment nalazi se na
raskrizju sektora financijskih usluga i tehnoloskog sektora, a obuhvaéa nova poduzeca za tehnologije i
nove trZiSne sudionike koji nude inovacije u proizvodima i uslugama koje danas nudi sektor
tradicionalnih financijskih usluga. U PwC-ovom istrazivanju Blurred lines: How FinTech is shaping
Financial Services navodi se da su se sredstva za nova poduzeca za financijske tehnologije udvostrucila
2015. godine i dosegla 12,2 milijarde dolara te da ¢e ta poduzeca ugroziti viSe od 20% poduzeca za
financijske usluge do 2020. godine.

U tom je kontekstu u rujnu 2016. PwC CEE objavio pokretanje programa za ubrzanje poslovanja Startup
Collider. Nakon cetiri mjeseca detaljne potrage za novim poduzec¢ima vrijeme je da objavimo nova
poduzeca koja su odabrana za naSu prvu generaciju.

Jolanta Kokosinska, partner i voditelj tima za inovacije i poticaje pri PwC-u Poljska, rekla je:

~PwC-ov Startup Collider pruza zna¢ajnu pomo¢ novim poduzeéima u Europi i potice inovacije
diljem srednje i isto¢ne Europe. Nas program nudi cijeli niz moguénosti: rjeSenja nekih novih
poduzeéa ugradit ée se u PwC-ove usluge, dok ée se druga poduzeéa naéi u prilici da pronadu
nove kupce i partnere zahvaljujuéi globalnoj mrezi PwC-a.”
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Prva generacija Startup Collidera usredotocena je na nova poduzeéa s rjeSenjima koja se mogu primijeniti
u sektoru financijskih usluga. Ovisno o zrelosti, nova poduzeéa sudjeluju u jedan od dva smjera programa.
Prvi smjer zove se Bootcamp i u njemu sudjeluje osam poduzeéa s dokazano minimalno odrzivim
proizvodom (Xchanger, Cognitum, Claims Control, Blueopes, Talk Bank, finAPI, Autenti i Jumbster), koji
¢e dobiti priliku sudjelovati u intenzivnoj tromjese¢noj intenzivnoj obuci za nadogradnju vjestina. Drugi
smjer zove se Fast Track i u njemu sudjeluje pet novih poduzeéa s veéim inicijalnim interesom trzista i
visom razinom zrelosti (Noa Tech, Cyber Productivity, Dotmetrics, Transparent Data i Coinfirm), koja
mogu prosiriti svoju mrezu zahvaljujuéi snazi globalnog dosega PwC-a.
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U nastavku slijedi popis odabranih novih poduzeéa :

Bootcamp
Xchanger (Poljska)

Xchanger.io inovativna je platforma za usporedbu usluga veteg brOJa posredmka U suradnji s 30
medunarodnih operatera za prijenos novca i mjenjac¢nica ona omoguéuje ustede do 25 % u odnosu na
banke koje dobro skrivaju naknade koje naplaé¢uju. Xchanger.io jedina je usluga na trzistu koja
omoguéuje usporedbu ukupnog troska transakcije, tj. te¢aja u stvarnom vremenu i dodatnih troskova kao
Sto su naknade operatera i troSkovi prijenosa. Ovo poduzece Zeli postati vodeéa komparativna platforma u
srednjoj i isto¢noj Europi, ali i pruZatelj iniciranja placanja i pruzatelj usluga informacija o ra¢unima u
smislu 2. direktive o platnim uslugama.

Cognitum (Poljska)

Cognitum je kognitivna platforma koja pruZa sofisticirana, prilagodljiva i vizionarska rjeSenja za
prikupljanje podataka, pohranu, pretraZzivanje arhiva i mreznu obradu bez obzira na sloZenost podataka.
Njihovo rjesenje objedinjuje razli¢ite, rasprsene izvore podataka pomoéu metoda i alata baziranih na
umjetnoj inteligenciji koji omoguéuju krajnjem korisniku da upotrebljava prirodni jezik u komunikaciji sa
strojem.

Claims Control (Litva)

Claims Control jest sustav za dijeljenje predmeta za isplatu Stete po polici osiguranja. Rijec je o
otvorenom ¢voristu sucelja za programiranje aplikacija (eng. API - Application Programming Interface)
¢voristu koje medusobno spaja sustave za Stete i freemium SaaS portal za obradu zahtjeva za isplatu Stete
za mala i srednja poduzeca (posrednici u osiguranju, vlasnici voznog parka, procjenitelji, Spediteri) koji
nemaju vlastite sustave za Stete. Claims Control nudi otvaranje mreznih predmeta o Stetama koji se mogu
podijeliti sa svim sudionicima u obradi tog zahtjeva. O svim novostima u odredenom predmetu
obavjeStava se automatskim porukama e-poste ili putem API-ja.

Blueopes (Madarska)

Blueopes je automatska nebrandirana usluga za upravljanje imovinom koju koriste njeni upravitelji.
Umijetna inteligencija u usluzi Blueopes pomaZze upraviteljima imovinom prilagoditi investicijske portfelje
krajnjim klijentima pritom uzimajuéi u obzir ekoloske, drustvene i upravljacke kriterije kako bi se
ostvario konkurentan financijski povrat.



Talk Bank (Rusija)

TalkBank.io prva je digitalna banka u kojoj nije potrebna instalacija aplikacija da bi se koristila umjetna
inteligencija unutar sustava za poruke kao §to su Telegram, Facebook, Viber, Siri. Njihov je cilj izgraditi
digitalni ekosustav u kojem se nudi interaktivno bankarstvo, osobne usluge i financijski savjeti
prilagodeni potrebama pojedinih klijenata. Brzina prilagodbe postize se chatbot platformom koju je
poduzece razvilo, a koja omogucuje vanjskim timovima povezivanje i razvoj dodatnih usluga i proizvoda u
sklopu temeljne bankarske ponude bez potrebe za dodatnim programerskim vjeStinama.

finAPI (Poljska)

finAPI pametno je rjeSenje za banke koje moraju ispuniti zahtjeve 2. direktive o platnim uslugama i
suociti se s velikim izazovima u podrucju financijskih tehnologija. Daje rjeSenja za izazove s kojima se
suocavaju i banke i druga nova poduzeca koja traZe specijalizirana rjeSenja. finAPI jedinstveno je i
sigurno sucelje za izgradnju novih digitalnih ekosustava izmedu banaka i novih poduzeca zainteresiranih
za financijske aktivnosti. To se postize spojem funkcionalnih ready-to-use komponenti, softvera koje je
razvilo poduzece i rjeSenja otvorenog koda.

Autenti (Poljska)

Autenti je platforma za mreZno odobravanje dokumenata i potpisivanje ugovora, koja pretvara
tradicionalne B2B i B2C transakcije u e-trgovinu zahvaljujuéi e-potpisima koji nastaju samo jednim
klikom. Odobravanje radnog procesa, e-identifikacija i pla¢anja prilagodeni su europskim poslovnim i
potrosackim praksama. Autenti Salje u zaborav tradicionalno kruZenje i fizicko potpisivanje
dokumentacije, ¢ime znacajno skraéuje vrijeme potrebno za zakljucivanje transakcije s nekoliko dana na
svega nekoliko sekundi, a to donosi mjerljive koristi i uStede.

Jumbster (Poljska)

Jumbster je web-aplikacija koja omoguéuje vozaéima i poduzeéima kupnju goriva na internetu po nizim
cijenama. Osim Sto donose uStede, podaci prikupljeni iz automobila mogu se prodati bankama, naftnim
poduzecima i proizvodac¢ima automobila. Osiguravajuca drustva takoder se sluze tim podacima kako bi
saznala viSe o vozackim navikama osiguranika. U aplikaciji bi se gorivo moglo platiti kreditnom karticom,
a to bi moglo dovesti do otvaranja kreditnih linija za poduzeca koja posjeduju vozne parkove.

Fast Track
Noa Tech (Poljska)

Noa Tech omoguéuje malim i srednjim trgovcima da smanje troskove rukovanja gotovinom u njihovim
trgovinama, smanjujudi rizik od prijenosa gotovine i prijevara koje naprave blagajnici te Stedi vrijeme
koje se moze utrositi na bolju uslugu klijentima. Budu¢i da je gotovina u stalnom opticaju medu
maloprodajnim du¢anima, smanjuje se broj posjeta glavnoj blagajni. Sva gotovina koju su klijenti uplatili
u uredaj broji se i knjizi na racun poslovne banke D+1, ¢ime se smanjuju problemi u cijelom postupku
rukovanja gotovinom.

Cyber Productivity (Poljska)

Cyber Productivity mrezni je automatizirani ra¢unovodstveni sustav za poslovne klijente banke
(mikropoduzeéa/MSP) koji koristi robotsko ra¢unovodstveno rjesenje za eksternalizaciju poslovnih
procesa / centre dijeljenih usluga te prijenos poslovanja u obliZznju zemlju (nearshoring) / podugovaranje
na robotskoj racunovodstvenoj tehnologiji.



DotMetrics (Hrvatska)

DotMetrics je poduzece za mjerenje posjecenosti domacih web-stranica i prikupljanja velike koli¢ine
podataka. Kroz njegovo sucelje agencije, oglasivaci i izdavaci mogu generirati izvjestaje u stvarnom
vremenu koji sadrZe cjelokupan skup podataka o prometu web-stranice (demografske i psihografske
podatke) i nacine na koji se korisnici sluze web-stranicama. DotMetrics je na povrSini platforma za
upravljanje podacima koja se moze upotrijebiti za postavljanje ciljanih oglasa na temelju interesa
odredenog korisnika. No, ispod povrsine DotMetrics je i partner za prijenos izvanmreznih podataka u
mrezno okruZzenje u marketinske svrhe, a pogodan je za poduzeca sa sustavima za upravljanje odnosima
s klijentima s velikim brojem krajnjih korisnika.

Transparent Data (Poljska)

Transparent Data jest brzorastuce poduzeée za vjesto upravljanje rizicima. Ono nudi trenutacne,
pouzdane i sveobuhvatne podatke koji pomazu poduze¢ima u upravljanju rizicima i opéenito osnazuju
njihovu sposobnost dono3enja odluka.

Coinfirm (Poljska)

Coinfirm je platforma za zastitu od rizika i osiguranje sukladnosti u blockchain transakcijama
povezanima s borbom protiv pranja novca (AML) i praksama provjere potencijalnih partnera (KYC). Ona
osigurava neometano i isplativo ispunjavanje zahtjeva povezanih s blockchain transakcijama te
omoguéuje sigurno usvajanje digitalnih valuta i blockchaina. Na njoj primjenjuju vlastite algoritme koji
rezultiraju prakti¢cnim mjerama za uskladivanje s zahtjevima AML-a/KYC-a, procjenu kreditnog rizika i
poveéanje ucinkovitosti. Platforma Coinfirm funkcionira i u kombinaciji s drugim blockchain
tehnologijama, tj. moze se primijeniti na javnim blockchainovima kao $to su Bitcoin i Dash te na
privatnim blochainovima kao $to su oni koje razvijaju financijske institucije.

Mateusz Nowak, voditelj PwC-ova programa Startup Collider, dodao je:

LStartup Collider paZljivo je osmisljena suradnja izmedu PwC-a i novih poduzeéa za koju su
odgovorni PwC-ov tim za inovacije i poticaje i nasi vrsni tehnoloski partneri. Ova je suradnja
osmisljena kako bi se poveéala vrijednost koju stvaraju nova poduzeéa. PwC je pokrenuo ovaj
program kao podrsku prekograni¢nom povezivanju poduzetnika sa zajednicom novih poduzeca i
ulagaca, razvoju njihove strategije probijanja na trziste i ostvarivanja konkurentnosti te
ubrzanju njthova poslovanja pomoéu nase metodologije i globalne mreze.”

ViSe o programu Startup Collider

Startup Collider nova je inicijativa za osnazivanje i promicanje novih poduzeéa u srednjoj i isto¢noj
Europi. Godisnji ciklus programa Startup Collider zapocinje tromjese¢nom osnovnom obukom, tzv.
Bootcamp. Prvi je ciklus poceo 9. sije¢nja 2017. godine. Poduzetnici su se susreli sa stru¢njacima PwC-a i
nadleznim poslovnim jedinicama kako bi prikupili viSe informacija.

Svakom novom poduzec¢u odabranom za program ubrzanja poslovanja dodjijelit ¢e se dva mentora - jedan
strucnjak izvan PwC-a i jedan od najuspjesnijih zaposlenika PwC-a koji je odabran na temelju njegovog
relevantnog iskustva, a koji ¢e ujedno biti i posrednik izmedu novog poduzeca i PwC-a. Taj ée mentor
izravno raditi s novim poduzecem i odgovoran je za osiguravanje pristupa dodatnim resursima PwC-a.

Nakon opseznog programa ubrzanja poslovanja vrijeme je za fazu probijanja na trziSte i ostvarivanja
konkurentnosti u trajanju od 6 do 9 mjeseci tijekom kojeg ¢e PwC i nova poduzeéa zajedno raditi na
dokazivanju koncepta (eng. Proof of Concept) i prvoj prodaji. Zrelija nova poduzeéa automatski ¢e uéi u
ovu fazu.

Do kraja programa ubrzanja poslovanja nova poduzeca pripremit ¢e ponude usluga, poslovne planove i
procese te se upoznati s vlastitim trZiStem, potrebama klijenata, propisima i drugim pitanjima koji se
odnose na njih. Za najuspjesnija nova poduzeca uslijedit ¢e opseZan program probijanja na trziste i
ostvarivanja konkurentnosti. U njemu ¢e se nova poduzeca povezati s PwC-om i iskoristiti njegovu



prisutnost na trzistu da plasiraju svoje proizvode i usluge diljem i izvan srednje i isto¢ne Europe. Startup
Collider nije samo program ubrzanja poslovanja nego je i jedinstvena prilika za odabrana nova poduzeca
u srednjoj i isto¢noj Europi.

Kako bi se povezao s najboljim novim poduzec¢ima u srednjoj i isto¢noj Europi, tim za program Startup
Collider pokrenuo je intenzivnu promotivnu aktivnosti na drudtvenim medijima u sklopu kojeg su postali
jedan od vodetih 100 brendova u podrucju InsurTecha te prikupili viSe od milijun prikaza na svojim
kanalima. Kako bi saznao vise o ekosustavu u kojem posluju nova poduzeca u srednjoj i isto¢noj Europi te
se upoznao s novim poduzec¢ima i kreatorima misljenja, tim za program Startup Collider uputio se na
turneju pod nazivom #StartupColliderBus. U viSe od dva tjedna tim je preSao 4313 kilometara i posjetio
12 europskih gradova u 8 zemalja kako bi se sastao s novim poduzeéima, ulagac¢ima i pobornicima novih
poduzecéa. Nova poduzeta mogla su u svakom gradu uskociti u autobus i pridruZiti se timu za program
Startup Collider na turneji.

Glavni cilj programa Startup Collider jest pruziti podrsku cijelom ekosustavu srednje i isto¢ne Europe.
Ako ste osnivac¢ novog poduzeca ili samo njihov pobornik, imate utjecaj u tom podrudju ili ste ulagac,
slijedite Startup Collider na naSim drustvenim medijima i obratite nam se ako Zelite saznati viSe
informacija.

Web-mjesto: www.startupcollider.pwc.com
Facebook: www.facebook.com/PwCCollider
Twitter: twitter.com/pwccollider

LinkedIn: www.linkedin.com/groups/8578209
Instagram: www.instagram.com/pweccollider

ViSe informacija o programu Startup Collider zatrazite od operativnog tima za program Startup Collider
na startupcollider@pl.pwc.com.

PwC

U PwC-u nastojimo izgraditi povjerenje u drustvo i rijesiti vazne probleme. Mreza smo poduzeéa u 157
zemalja s viSe od 223.000 zaposlenika koji su predani pruzanju kvalitetnih usluga na podrucjima revizije,
poslovnog savjetovanja i poreza. Recite nam $to vam je vazno i doznajte viSe na www.pwc.com.

PwC posluje u srednjoj i isto¢noj Europi veé¢ 25 godina. PwC CEE (PwC u srednjoj i isto¢noj Europi)
odnosi se na mrezu druStava koja se sastoji od zasebnih pravnih osoba u skladu s primjenjivim lokalnim
zakonima i propisima. Radimo na tome da pomognemo naSim Klijentima s lokalnog trzidta da postanu
uspjesniji i konkurentni na globalnoj razini. Danas imamo vise od 8.800 zaposlenika, ukljuc¢ujuéi 260
partnera, u 55 ureda u 29 zemalja regije.

PwC se odnosi na mrezu drustava ¢lanova drustva PricewaterhouseCoopers International Limited, pri
¢emu svako predstavlja zasebnu i neovisnu pravnu osobu. Za vise informacija posjetite
www.pwc.com/structure.
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